SALES EXCELLENCE

ANDREA VADKERTI

MAURIZIO NUZZACI JAN DUBNICKA MICHAEL SZATMARY



Ld / V]

BUDUCNOST PREDAJA |

SALES EXCELLENCE

Dna 22.06.2021 sa vo Viedni uskutocni kongres plny odbornikov a profesiondlov z oblasti predaja,

pocas ktorého zskate fipy, triky qj inovativne ndpady, vyuzitelné pri kazdodennej prdci v oblasti
predaja a ktoré Vdas mézu motivovaf k vyssim vykonom.

TOP-Keynotes TOP-odbornikov

Co mozete Networking z oblasti predaja .ana
ocakavat.. VIP-Specials Manazérov predaja koho ,
Zastupcov médii narazite!

Po Uspesnych troch predchddzajicich roénikoch Sales Excellence v RakUsku, prindsame v roku 2021
prvU Cesko-slovensky verziu, plny zaujimavych rdd a know-how, ako sa stat o najlepsim vo svojom
odbore. Mbzete sa tesif na predndsky od tych najlepsich odbornikov, ako aj na rézne tréningy a
diskusie. Najskér si vypocujete predndsku od leadership konzultantky Andrei Vadkerti, ktord bude
hovorit o principoch fungovania mozgu a ega na zdklade neurobiologickych poznatkov, ktoré by mal
poznaf kazdy dobry obchodnik. Lektor, tréner a konzultant Filip Vitek priblizi preco hodnoty akceleruju
vykony a taktiez poskytne dals§ie impulzy na spinenie siCasnych vyziev. Petra Bouskovd, trénerka a
koucka prezentacnych schopnosti, vysvetli dolezitost reci tela, odprezentuje, ako ¢o najefektivnejsie

obchodovat online a poukdze na doélezitost a nebezpecenstvo gest pocas online prezentdcii.
ANDREA VADKERTI | Selling Brains
FILIP VITEK | Hodnoty ako akceldtor vykonov
PETRA BOUSKOVA | Obchoduj online - gestami a slovami (Corona Sales)
MAURIZIO NUZZACI | Cross Selling

JAN DUBNICKA | Ako udrzaf dlhodobU motivaciu

MICHAEL SZATMARY | (Vtipné) nedorozumenia pri preddaji

Maurizio Nuzzaci vysvetli pojem cross-selling a objasni jednotlivé ndstroje, ktoré pomdzu k dosiahnutiu
vysSich obchodnych vysledkov. S Jdnom Dubni¢kom sa naucite ako si dihodobo udrzat motivdciu.
Zaver kongresu humornym vstupom odlahc¢i Michael Szatmary, politoldg a komik z comedy

zoskupenia ,,Silné reci*, pocas ktorého predvedie, aké rézne situdcie sa mdzu odohraf pri preddiji.
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Sellung Broinsy

Andrea Vadkerti

Leadership konzultantka | Business koucka

Leadership konzultantka a egokoucka Uspesnych vo svojej predndske odhali
zAkutia fungovania ludského mozgu a psycholdgie predaja. Kazdy z nds sa
viaze na svoje tUzby a predstavy a tie formdatuju (formuju) nase videnie sveta

aj ludi. Ktord &ast mozgu viastne rozhoduje ked poviete Ano alebo Nie? Aké
biochemické reakcie ludského tela by mal poznat kazdy dobry obchodnik,
ktory sa chce stat majstrom predaja? Nechajte sa inspirovat neurobioldégiou a
principmi fungovania ega v podani medidine zndmej koucCky prezidentov a
top Sportovcov.

Ako- stonot na nedspechun
Filip Vitek

Motivacny speaker | lektor | tréner

10.10

Filip sa Zivi uz 15 rokov ako motivacny speaker, lektor a tréner. V biznise sa
predovietkym venuje ovplyviovaniu firemnej kultdry. Pracuje vo firmdch s
ludmi na réznych pozicidch, od zamestnancov az po $pickovy manazment a

majitelov. Za kluCové pre motivaciu firiem i jednoflivcov povazuje hodnoty a
ich naplfianie. Hlavnou témou, ktorou konfrontuje top manazérov napried
Ceskou republikou, je autenticky leadership.

Obchody online - gestomi o slovomidd
Petra Bouskova
Trénerka & koucka prezentacnych schopnosti

11.30

Petra je duSou logik, technik, leader. Pracovala ako test manazérka pre
najvacsiu nemecky automobilku, mexickU cementdren a niekolko Eeskych
bdnk. Popri tejto prdci dosiahla nevidané Uspechy v prezentovani a
komunikdcii a postupne zacala ludi okolo seba v tychto témach koucovat.
Teraz ju vyhladdvaju tak ako zndme firmy, tak i samostatni podnikatelia, aby
ich naucila online aqj offine prezentovat a komunikovat podla ,Lumina
Learning”. Klienti jej tréningy miluju. Prezyvku "prezentacny hurikdn" dostala na
svojej prvej konferencii v Madarsku. Od tej doby zrdtila myty o strnulom
prezentovani na konferencidch na 23 svetovych pddidch, napr. v Anglicku,
Nemecku, Rusku, Polsku, Bielorusku, Ukrajine alebo oz v dalekej Indii.
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Cross selling

Maurizio Nuzzaci
Riaditel predaja | Super Coach

Maurizio tvrdi, Ze ziskat nového zdkaznika stoji 5x viac ndmahy ako predat

tomu aktudlnemu viac. Cross-sell - UZasnd zbran vo Vasom predajil Ak md
zA&kaznik déveru v existujuci produktovy segment, preco by ju nemal mat v iné

segmenty?

*  Cross-selling
* UP-selling

* HIGH selling

Dovolte mu pomdct Vam dosiahnuf Vase ciele lahsie a efektivnejsie!
Sabotirl v nasef Wanve - Ako ek rozpoznat a
) . .
pracovat s numu

J&n Dubnicka 15.20
Certifikovany timovy kou¢ | tréner | konzultant

Jan kedysi pracoval ako slovensky televizny moderdtor, no aktudine pdsobi
ako cerititkovany a timovy kou& vo svojej viastnej firme SATISFACTORY s.r.o.
Specializuje sa hlavne na brain-based learming and development, rozvoj
manazérskych, liderskych a komunikac¢nych zru€nosti, budovanie a rozvoj
timov. Takisto je certifikovany na pouzivanie a inferpretovanie
psychodiagnostického ndstroja typoldgie osobnosti GPOP v kontexte
Jungovskej typoldgie a farebnej typoldgie TTl Success Insight.

(Vtipne) nedorozumenia pri preadji
Michael Szatmary
Stand up komik | novindr | politolég

16.15

Nebrat Michaela ako nadc&loveka je fazké. Tento vystudovany politoldg a
dihoro¢ny televizny spravodajca hypnotizoval divdkov nielen z pddia ,Silné
re¢i", ale aj ako muzikant a skladatel. PokuUsa sa tiez ludi informovat o
Zidovskom svete a ked zistil, Ze stres z chudoby je lepsi ako ten pracovny,
naplno sa zacal venovat humoru a svojej dcére. Keby sldvny americky komik
Jerry Seinfeld nebol starsi a lepsi, urite by sa ucil od neho.
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Budiienost predoja

09.00  Otvorenie SALES EXCELLENCE 2021

09.10 Selling Brains
Andrea Vadkerti | Leadership konzultantka | Business koucka

10.10 Hodnoty ako akcelator vykonov
Filip Vitek | Lektor | Motivacny spiker

11.05 Coffee break a priestor pre networking

11.30 Obchoduj online - gestami a slovami (Corona Sales)
Petra Bouskovd | Trainer | Koucka prezentacnych schopnosti

12.30 Obedova prestavka

13.45 Cross selling
Maurizio Nuzzaci | Riaditel predaja | Super kouc

14.45 Coffee break a priestor pre networking

15.20 Sabotéri v nasej hlave- Ako ich rozpoznat a pracovat s nimi
JAan Dubnic¢ka | Certifikovany timovy kou¢ | tréner | konzultant

16.15 (Vtipné) nedorozumenia pri predaiji
Michael Szatmary | Stand up komik | novindr | politolég

17.00 Zavereéné slovo SALES EXCELLENCE 2021

InterConnection Consulting | www.sales-excellence.at S.5
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EARLY BIRDS
S Les E » LLe ) VWM 06.04.2021

» Vstupenka Klasik € 479,-

.. Early-Bird € 399,-
* Vstupenka VIP € 699,-

.. Early-Bird € 549,-
» Vstupenka Firma 5 10% zlava pri kUpe 5 listkov lubovolného vyberu
» Vstupenka Firma 10 15% zlava pri kUpe 10 listkov

VIP -Special vstupenky

Aj v tomto roku ponUkame Specidine VIP-vstupenky, ktoré obsahuju:

A

AR VV"\MV VIP vstupenky:
O‘Bed v Sky-Bare | Najvyssia rakuska
restauracia s Uchvainym vyhladom
Prestdvky vo VIP zéne—

Parkovacie miesto vo ve'z“‘M‘eimefel
Mlesfenka v prvej rade

-'4 'VIP"Fon‘ermg VIP Specials



https://www.sales-excellence.sk/registration/
https://www.sales-excellence.sk/registration/

>
Zaobstarajte si Vasu SALES EXCELLENCE vstupenku
& PRIHLASENIE
& Informacie .
Pre partnerov
Odprezentujte Vasu spolocnost
Partner
2021
INTERCONNECTION CONSULTING KONTAKT
Dostojevského rad 11 1811 09 Bratislava Event Management
t: +421 22074 82 48 Kléra Sokolovd
mail: cee@interconnectionconsulting.com +421 2207482 48

www.interconnectionconsulting.com sokolova@interconnectionconsulting.com


https://www.sales-excellence.sk/sponsoring/
https://www.sales-excellence.sk/registration/

