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BUDOUCNOST PRODEJE |

SALES EXCELLENCE

Dne 22.06.2021 se ve Vidni uskuteéni kongres pliny odbornik( a profesiondld z oblasti prodeje, béhem
kterého ziskdte tipy a inovativni ndpady, vyuZitelné pii kazdodenni prdci v oblasti prodeje a které Vas
mohou motivovat k vyssim vykonOm.

TOR sl TOP-odborniky

C? m})ie’re Networking z Ob|(315TI prodejef ana
ocCekdvat .. VIE Sl Manazery prodeje koho
Lastupce medii narazite!

Po Uspésnych tfech predchozich mezindrodnich ro¢nicich Sales Excellence v Rakousku, pfindsime v
roce 2021 prvni Ceskoslovenskou verzi, plnou zajimavych tipd a know-how, jak se stdt co nejlepsim ve
svém oboru. MUZete se té&sit na predndsky od téch nejlepsich odborniky, jako? i na rdzné tréninky a
diskuse. Nejdfive si vyslechnete predndsku od leadership konzultantky Andrei Vadkerti, kterd bude
predndset o principech fungovdani mozku a ega na zdkladé neurobiologickych poznatkd, které by
mél zndt kazdy dobry obchodnik. Lektor, trenér a konzultant Filip Vitek objasni hodnoty jako
akceldtory vykonU a také poskytne dalsi impulsy na spinéni soucasnych vyzev. Petra Bouskovd,
trenérka a koucka prezentacnich schopnosti, vysvétli dileZitost fedi téla a odprezentuje, jok co
nejefektivnéji obchodovat online a poukdze na dileZitost a nebezpedi gest béhem online prezentaci.

ANDREA VADKERTI | Selling Brains

FILIP VITEK | Hodnoty jako akceld&tory vykonU

PETRA BOUSKOVA | Obchoduj online - gesty a slovy (Corona Sales)

MAURIZIO NUZZACI | Cross Selling.

JAN DUBNICKA | Jak udrzet dlouhodobou motivaci

MICHAEL SZATMARY | (Vtipné) nedorozuméni pfi prodeji
Maurizio Nuzzaci vysvétli pojem cross-selling a objasni jednotlivé ndstroje, které pomohou k dosazeni
vyssich obchodnich vysledk(. S Janem Dubnic¢kou se naucite jak si dlouhodobé& udrzet motivaci.

Z&vér kongresu humornym vstupem odlehci Michael Szatmary, politolog a komik z comedy seskupeni
,Silné reci”. Pfedvede, jaké rizné situace se mohou pfi prodeji odehrat.
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Selling Braing

Andrea Vadkerti 09.10
Leadership konzultantka | Business koucka

Leadership konzultantka a egokoucka ve své predndsce odhali zdkouti

fungovani lidského mozku a psychologie prodeje. Kazdy z nds se vdze na své
touhy a predstavy a ty formdtuji nase vidéni svéta i lidi. Kterd cast mozku
vlastné rozhoduje jestli feknete Ano nebo Ne? Jaké biochemické reakce
lidského téla by mél zndt kazdy dobry obchodnik, ktery se chce stdt mistrem
prodeje?2 Nechte se inspirovat neurobiologii a principy fungovdni ega v
poddni zndmé koucky prezidentd a top sportovc.

Jak stonvét na mw&piolzw
Filip Vitek
Motivacni spikr | lektor | trenér

10.10

Filip se Zivi 15 let jako motivaéni spikr, lektor, trenér. V byznysu se vénuje
predevsim ovliviiovdni firemni kultury. Pracuje napfic¢ firmami od zaméstnanc
po top management a maijitele. Za klicové pro motivaci firem i jednotlived
povazuje hodnoty a jejich napliiovdni. Autenticky leadership je jeho téma, se
kterym konfrontuje top manazery napiic Ceskou republikou.

Obchodiny online - gesty a slovy!
Petra Bouskova
Trenérka & koucka prezentacnich schopnosti

11.30

Petra je dusi logik, technik, leader. Pracovala jako test manazerka pro nejvétsi
némeckou automobilku, mexickou cementdrnu a nékolik ceskych bank.

Zdroven pii této prdci slavila nebyvalé Uspéchy v prezentovdni a komunikaci
a postupné zacala lidi kolem sebe v t&chto tématech kou&ovat. To ji pohltilo.
Nyni tuto ,srdcarku”, kterd se s niCim nepdre, ve velkém vyhleddvaji jak
zndmé firmy, tak samostatni podnikatelé, aby je naucila prezentovat a
komunikovat dle Lumina Learning a to online i offline. Klienti jeji tréninky miluji.
Prezdivku ,,prezentacni hurikdn" dostala na své prvni konferenci v Madarsku.
Od té doby tento Zivel zbortil myty o strnulém prezentovdni na konferencich
na 23 svétovych pddiich napf. v Angli, Némecku, Rusku, Polsku, Bélorusku,
Ukrajiné nebo az v daleké Indii.
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Cross selling

Maurizio Nuzzaci
Reditel prodeje | Super Kou&

13.45

Maurizio tvrdi, Ze ziskat nového zdkaznika stoji 5x vice ndmahy nez prodat tomu

aktudinimu vice. Cross-sell - UZasnd zbran ve vasem prodejil Pokud md zdkaznik

ddveéru v existujici produktovy segment, proc by ji nemél mit v jiné segmenty?
¢ Cross-selling

* UP-selling
* HIGH selling
Dovolte mu pomoci Vadm dosdhnout Vase cile snadnéji a efektivnéjil

Saboteirl v nadl hlawt - Jak je rozpoznat a procovoet
o mimd
Jan Dubnicka 15.20
Certifikovany tymovy kouc | trenér | konzultant

Kdysi pracoval jako slovensky televizni moderdtor, ale aktudiné pUsobi jako
ceritiftkovany  a tymovy kouc ve své viastni firmé SATISFACTORY s.r.o.
Specializuje se hlavné na brain-based learning and development, rozvoj
manazerskych, vid&ich a komunikacnich dovednosti, budovani a rozvoj tymu.
Rovnéz je certifikovdn k pouZivani a interpretovdni psychodiagnostického
ndstroje typologie osobnosti GPOP v kontextu Jungovské typologie a barevné
typologie TTl Success Insight.

(VHpnd) nedorozuménl p#i prodeji
Michael Szatmary 16.15
Stand up komik | novindr | politolog

Nebrat Michaela jako nadclovéka je tézké. Tento vystudovany politolog a
dlouholety televizni zpravodaj hypnotizoval uz divéky nejen z pddia "Siiné fedi"
ale i jako muzikant a skladatel. Pokousi se také lidi informovat o Zidovském svété
a kdyz zjistil, ze stres z chudoby je lepsi nez ten pracovni, naplno se zacal
vénovat humoru a své dcefi. Kdyby slavny americky komik Jerry Seinfeld nebyl
starsi a lepsi, urcité by se ucil od néj.
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Otevieni SALES EXCELLENCE 2021

Selling Brains
Andrea Vadkerti | Leadership konzultantka | Business kouCka

Hodnoty jako akceldtor vykonu
Filip Vitek | Lektor | Motivacni spikr

Prestavka na kdvu a prostor pro networking

Obchoduj online - gesty a slovy (Corona Sales)
Petra Bouskovd | Trenérka | Koucka prezentacnich schopnosti

Piestavka na obéd

Cross selling
Maurizio Nuzzaci | Reditel prodeje | Super kouc

Pfrestavka na kdvu a prostor pro networking

Sabotéri v nasi hlavé- Jak je rozpoznat a pracovat s nimi
Jan Dubnicka | Certifikovany tymovy kouc | trenér | konzultant

Vtipné nedorozuméni pri prodeji
Michael Szatmary | Stand up komik | novindr | politolog

ZAavéreéné slovo SALES EXCELLENCE 2021

InterConnection Consulting | www.sales-excellence.at S.5
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SALES EXCELLENCE

S E EARLY BIRDS
alesy Excellence vitupenky 06.04.202]
» Vstupenka Klasik € 479 -
.. Early-Bird € 399.-
* Vstupenka VIP € 699.-
.. Early-Bird € 549 -
» Vstupenka Firma 5 10% sleva pii koupi 5 listkd libovolného vybéru
» Vstupenka Firma 10 15% sleva pii koupi 10 listk¥ libovolného vybéru

VIP -Special vstupenky

| vtomto roce nabizime specidini VIP-vstupenky, které obsahuij:

TV
“ AN Y:[Vl"ﬂ'ﬁ _-_vmVﬁhd@iV VIP vstupenky:
O‘Bed v Sky-Bare | Nejvyssi rakouska
restaurace s Uchvatnym vyhledem
Prestdvky ve VIP zéné—

Parkovaci misto ve venMFfrcrHofeI
Mlsfeﬁka v prvnl radé

VIP Specials



https://www.sales-excellence.at/registration/
https://www.sales-excellence.at/registration/
https://www.sales-excellence.sk/registration/

DALSI INFORMACE |

Poridte si Vasi SALES EXCELLENCE vstupenku!

PRIHLASENI -
& Informace

Pro partnery
Odprezentujte Vasi spolecnost

Partner
2021
INTERCONNECTION CONSULTING KONTAKT
Dostojevského rad 11 1811 09 Bratislava Event Management
tel: +421 22074 82 48 Klara Sokolova
mail: cee@interconnectionconsulting.com +421 220748248

www.interconnectionconsulting.com sokolova@interconnectionconsulting.com


https://www.sales-excellence.sk/sponsoring/
https://www.sales-excellence.sk/registration/

